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EDITORIAL

La Chambre de Commerce et d’Industrie du Nord Ouest CCINO consciente des
acquis et des enjeux imposés par le contexte économique de mondialisation, de
compétitivité accrue et de déploiement de technologies nouvelles qui a provoqué
un tournant radical dans le monde des affaires et de I'entreprise de nos jours
et afin de participer a I'effort national de promotion des exportations, ne cesse
dans le cadre de sa mission d’ceuvrer pour soutenir davantage les entreprises de
son territoire a travers des actions et initiatives multisectorielles dont dispose la
région du Nord Ouest et les opportunités sérieuses d’affaires qu’elle offre pour
la création et la croissance particulierement dans le secteur de I'industrie agro-
alimentaire, I’agriculture et peche, et le tourisme.

A cet effetet dans le cadre du programme de renforcement des capacités des
CCI Tunisiennes financés par le MEPI et initié par le Ministere de I'Industrie et du
Commerce, la CCINO édite ce guide reportorie la majorité des entreprises de




la région opérantes dans le domaine de I'exportation, non seulement pour faire
connaitre ses acteurs entre eux mais aussi pour mettre en évidence les richesses
dont dispose la région et I’ensemble des mécanismes et des structures qui ont
été mis en place afin d’encadrer et de soutenir les exportations.cette liste est
arretée au 31 Mars 2017.

Nous espérons que cette édition soit un outil essentiel et utile pour I'impulsion de
I'initiative privée et le renforcement du rayonnement économique et de I'attracti-
vité de I'investissement dans la région du nord Quest.

Le Président de la CCINO
Chérif LACHNANI
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L’OFFICE DE DEVELOPPEMENT DU NORD — OUEST

Acteur principal de développement régional

OQutre son assistance aux autorités régionales dans la conception, I'élaboration et I'exécution des
plans et programmes de développement dans chague gouvernorat, 'ODNO en est I'acteur dans la
région du Nord Ouest ou il intervient d’'une maniére méthodique pour l'impulsion de
I'investissement privé et de la création d’emploi dans la Région. La boite a outils de son
intervention comprend :

 L’étude sectorielle et I'étude de filiéres économiques dans le but de dégager ies opportunités
d'investissement et de les mettre a la disposition des promoteurs potentiels.

» L'encadrement et 'assistance des promoteurs durant les phases de réalisation de leurs projets,
depuis lidentification de l'idée du projet jusqu’au suivi de son démarrage et de son
développement en passant par :

» L’élaboration des études technico-économiques (étude de marché, études techniques, étude
financiére et de rentabilité couvrant le colt d’'investissement, le schéma de financement, les
produits, les charges, les comptes prévisionnels, la trésorerie, le TRI,...).

+ La recherche de financement auprés des banques commerciales, les SICAR, les Fonds
spéciaux, les lignes de crédit, les partenaires...

L’ODNO apporte son assistance méme dans le choix des équipements, le montage de l'usine et
la comparaison entre la prévision sur les papiers et la réalisation sur le terrain.

Il aide les investisseurs a calculer le colt de revient de chaque produit en utilisant le logiciel
COMFAR 1l et intervient également en cas de difficultés, en cherchant des partenaires
commerciaux ou en orientant les promoteurs vers les Programmes spécifiques de I'Etat.

Il convient de noter que, tout au long de ces phases, 'ODNO s’appuie sur les synergies qu'il
entretient avec de nombreux acteurs économiques partenaires : 'APII, 'APIA, FIPA, 'ONM,
I'Office de Thermalisme, 'ONA, I'UTICA, la CONECT, 'UTAP, la CCINO, les ONG, I'ANETI, les
Centres de Formation et d’Affaires, les Pépinieres d’entreprises, I'AFI, les CRDA, les Centres
techniques, la SODINO, les SICAR, les Fonds spéciaux, les Banques...

L’Office dans le méme contexte, prend en charge :

« L'organisation des séminaires d’investissement et de partenariat dans les zones d’intervention ;
« La tenue des rencontres avec des parties étrangéres en vue d’aider les entrepreneurs tunisiens
a profiter d’'opportunités de partenariat.

« L’élaboration des documents et brochures d’information portant sur I'identification des
opportunités d’investissement et les avantages octroyés par I'Etat.

» L’encadrement et I'assistance des exportateurs ;

 La promotion des secteurs prometteurs dans la région du Nord Ouest, a travers plusieurs
Conventions de Coopération avec les structures techniques tels que : I'Office National des Mines,
le CTMCCV, I'Office de Thermalisme ...

 Et la promotion de ces mémes secteurs a travers des conventions de coopération avec les
organismes internationaux

L’ODNO est décidé a jouer a fond la carte des atouts dont dispose la Région et des conditions
nécessaires a la naissance d’entreprises innovantes, donc viables et pérennes.

Il sera également prét a appuyer les Collectivités régionales et locales prévues dans la
constitution lors de leur démarrage, en leur fournissant ce dont elles auront besoin et plus
particulierement les outils de travail et les informations.



PRESENTATTION
DE LA CCINO

| - La Chambre de Commerce
et d’Industrie du nord Ouest au
service des entreprises de la région

La CCINO a commencé son activité en décembre 1994, elle est régie

par des textes législatifs et réglementaires qui fixent son ressort, sa struc-
ture, ses missions, ses ressources financieres, etc... Sa circonscription terri-
toriale qui regroupe quatre gouvernorats du Nord-Ouest (Béja, Jendouba, le
Kef et Siliana) couvre 10,5 % de la superficie de la Tunisie et compte 14% de
la population totale du pays.

1 - La mission de la CCINO consiste notamment a :

- Contribuer a la promotion du secteur privé et a I'impulsion de l'initiative et
de l'investissement dans la région. - Fournir aux autorités publiques toutes
propositions, avis et informations relatifs aux secteurs et activités les concer-
nant; - Contribuer au renforcement des relations de coopération et de par-
tenariat avec I’étranger. - Assurer la formation et fournir I'information écono-
mique (formation continue, séminaires,...). - Fournir des services destinés
a I'entreprise (formalités, divers certificats, colloques, salons, conciliation,
arbitrage, études et informations économiques,...)

- Gérer, le cas échéant, dans sa circonscription un service public dans le cadre
de contrats d’exploitation

- Tenir le répertoire des personnes physiques et morales inscrites au registre
de commerce relevant de sa circonscription territoriale.

La CCINO a développé un ensemble de services destinés a favoriser les sec-
teurs économiques et commerciaux des entreprises de la région du Nord
Ouest aussi bien a I'échelle nationale qu’internationale. La CCINO vise ainsi
la promotion des exportations et le développement des compétences profe
sionnelles a travers :

2 - Un service d’'information et d’assistance aux entreprises
pour assurer :

- La diffusion de I'information aupres des adhérents et des hommes d’affaires
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a travers les publications périodiques d’informations ; le bulletin Echos du
Nord Quest, la revue économique ['Initiative, le Guide économique du Nord-
Quest, la banque de données, le site web, les réseaux sociaux... - L’assis-
tance des entreprises dans leurs opérations d’'import export a travers la dé-
livrance des certificats d’origine et toutes sortes d’attestations, la vente des
documents du commerce extérieur,... - La mise en relation des entreprises de
la région et des entreprises étrangeres, la recherche d’opportunités d’affaires
et de partenariats, I'organisation des missions a I’étranger et de rencontres
de partenariat et I’organisation des manifestations économiques (séminaires,
colloques, foires, salons).

3 - Un service de promotion du commerce extérieur :

Fournit I'assistance aux entreprises et ce par la mise a leurs dispositions de :
e | a réglementation du commerce extérieur tunisien en vigueur
e | orientation sur les aides a I'exportation (FOPRODEX, PDE, PCAM, Tasdir+...)

e SOS export : I'intervention urgente en faveur des entreprises exportatrices
Conseil et assistance individualisés (orientation et aide a la création)

e Service de veille économique a travers la collecte et le traitement d’un nombre
d’informations économiques nationales et internationales.

e [nscription au registre de commerce.

4 - Un service de formation pour le perfectionnement de
ses adhérents a travers :

1. I’école des affaires du Nord Ouest

Cette école a plus de 17 ans d’existence. Ses dipldbmes sont homologués par
le ministére chargé de la formation. Ses programmes de formation sont semés
de formations sur mesure collant au mieux avec la réalité des métiers et de
leurs évolutions.

L'école offre une formation contenue ainsi qu’une formation initiale.

formation continue : organisation de cycles de formation pour cadres et
efs d’entreprises selon des themes techniques ou d’actualités proposés
r les concernés en inter ou intra-entreprise.

- La formation initiale : consiste a former les gens selon les besoins des en-
treprises (BTS commerce international, BTS Comptabilité et finances, BTP
comptable d’entreprise).



2. Le centre des langues vivantes

Aujourd’hui, la maitrise des langues vivantes est un facteur déterminant dans
la conquéte de nouveaux marchés, le développement international des entre-
prises et le renforcement des relations culturelles entre les peuples. C’est dans
ce contexte et dans le cadre d’une convention de partenariat avec I'institut
Bourguiba des langues vivantes que la CCINO a décidé depuis I'année 2000
de promouvoir d’avantage I'apprentissage des langues vivantes par la création
d’un centre des langues vivantes au seins de la CCINO. Doté d’un matériel pé-
dagogique et informatique performant, ce centre dispose de formations adap-
tées aux besoins des entreprises afin de leur permettre de se développer a
I’'export comme a I'import. Ce centre dispose actuellement de 4 niveaux dans
chaque langue et offre des modalités et formules d’apprentissage diversifiés
(cours du jour, cours du soir, cours intensifs, cours d’été, cours annuels,...).

3. Un laboratoire des langues vivantespour augmenter vos
compétences

’expérience acquise par la CCINO au cours des années précédentes en ma-
tiere de formation en langues vivantes et face aux développements technolo-
giques auxquels la CCINO doit s’adapter en permanence. Récemment, elle
a mis en place un laboratoire de langues financé par le MEPI (Middle East
Partnership Initiative) initié par le ministere de I'Industrie et du commerce pour
tenir compte a la fois des besoins du secteur privé et des spécificités régionales
de chacune des Chambre de Commerce et d’Industrie Tunisiennes. Com-
posé de plusieurs éléments qui forment un milieu multifonctionnel utilisant les
dernieres technologies pour permettre I'interconnexion, l'interaction et I'inter-
communication entre les postes, ce laboratoire vise a créer un environnement
d’apprentissage bien plus efficace que celui des salles de classe traditionnelles
en mettant en exergue les capacités des participants et en mettant un degré
élevé de réflexion et de concentration tout en respectant la diversité, il favorise
la participation et l'intégration de ces derniers lors des différents exercices.
Cela se reflete par exemple sur le temps employé par les participants pour
parler dans une langue étrangére pendant le cours, il offre aux participants une
série d’avantages par rapport aux systemes traditionnels d’enseignement, il
permet aussi aux auditeurs de parler et interagir en méme temps, d’enregistrer
ses interventions, d’envoyer des exercices différents a plusieurs groupes
participants, de travailler avec des contenus multimédia, etc... Les prestatio
fournies par ce laboratoire sont destinées aux cadres, chefs d’entreprises, p
moteurs et étudiants universitaires qui désirent compléter leur formation dans
I’'une des langues étrangeres ainsi que toute personne, qui pour une raison ou
une autre, est intéressée par le perfectionnement oral en langues étrangeres.
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II- Le Nord Ouest de la Tunisie

Béja - Jendouba - Le kef - Siliana

Positionnement Géographique

* Proximité du grand Tunis : 60 km

* Avoisinant deux grandes régions (Nord-Est et Centre-Ouest du pays)

* Zone limitrophe avec I’Algérie (Des postes frontalieres)

* Zone cotiere sur la Méditerranée (51 km)
Infrastructure

* Réseau routier moderne renforcé par I’autoroute Tunis - Ouest Ezarga - Bous-
salem

* Deux voies ferroviaires de transport des voyageurs et de marchandises

* Aéroport international, Port de péche et de plaisance a Tabarka

* Zones industrielles aménagées et exploitables

* Réseau de communication numérique développé couvrant le Nord-Ouest

Equipements collectifs

* Centres de formation et de préparation professionnelle polyvalents

* Etablissements universitaires variés

* Espaces culturels et de loisirs, Pépiniéres d’Entreprises et Cyber parcs
* Etablissements privés de soins

Potentialités naturelles

* Terres agricoles utiles, vastes et fertiles et périmétres irrigués importants
* Importantes ressources hydrauliques mobilisables

éseau de sources des eaux minérales exploitables et stations thermales
audes

serves en substances utiles (marbre, gypse, sable, argile)

* Sites archéologiques variés et patrimoine civilisationnel important (Dougga,
Bulla regia, Makthar...)

* Potentiel forestier important (Ain Drahem, Ghardimaou, Kisra, Ain Boussaa-
dia) et varié (chéne, chéne liege...)
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LISTE DES
EXPORTATEURS
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Cofat

(Corica

Smene)

Zallner

12

Industries électriques, électroniques
et de I’électroménager

Raison Capital trée Activits
Social MDT |(en Prod ctivite

AMTT 974
Biome Solaire
Industry BSI 400
COFAT MED 3000
COFICAB
MED 5000
Géréral Cable
MED 20
KROMBERG
ET SCHUBERT 11 100
TUNISIE
MAGI 30
Maste_r Med 200
Electrique
PROMAX 700
RICOT 30
Stampaggio
Montaggio 110
Tunisia SMT
Sté AURASOL 2480
WEIGAND
ELECTRO- 10
NIQUE
Zollner 1066

Electronique

2014

2007

2010

2009

2010

2008

2013

2015

2012

2010

2011

2012

1978

2008

159

97

800

280

365

5820

23

75

27

100

Nathalie
AUGE

Ahmed AMEZ

Faouzi
ELLOUMI

Hichem
ELLOUMI

Mario
TORGHIO

WASSIM
BADRI

Belhassen
GHERAB

Andrea
RIZZATO

Brahim
CHETOUEN
Ridha
HASSAD

Giorgio FAZIO
Slim
NASRAQUI

Noemen
DRIDI

Mahmoud
MATRI

Composants
électroniques

Appareil ménagers
non électriques

Fils, cables isolés et
faisceaux de cables

Fils, cables isolés et
faisceaux de cables

Matériels électriques
pour moteurs et
véhicules

Fils, cables isolés et
faisceaux de cables

Matériel de lavage et
manutention autres
machines d'usage
général

Matériel de distrubution
et commande électrique

Equipements
automobiles

Composants
électroniques

Matériel de distrubution
et commande électrique

Composants
électroniques

Instruments de mesure
et de controle

Moteurs, génératrices
et transformateurs
électriques

Autres composants
électroniques

Chauffe eaux
et chauffe bains a gaz

Cables automobiles

Cables automobiles

Appareils électriques
d'allumage pour mo-
teurs d'essuie glaces

Faisceaux de cables

Transporteurs a cable
autres matériel de le-
vage et de manutention

Interrupteur, prises de
courant autres matériel
de distrubution et de la
commande électrique

Organe de freinage

Cartes électroniques

Prises de courant

Cellules
photocoltaiques

Voltmetres, wattmetres,
multimetres,

appareils de mesure
électroniques

Transformateurs
électriques



Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Medjez El Bab NF

Béja Nord NF

Medjez El Bab NF

Mediez EIBab  NF

Béja Nord NF
Béja Nord NF
Goubellat 99 651 889
Testour 98 621 396
Béja Nord 26 777 820
Goubellat NF
Testour NF
Testour 28 200 003
Testour NF
Béja Nord NF

78 560 001

78 440 440
78 440 192

71 156 000

71 156 000
78 109 500
78 109 536
78 109 533

78 441 455

78 108 000

71 928 000

78 590 200

NF

78 585 331

78 571 811

NF

78 570 094

78 452 552

78 563 033

78 440 440

78 440 040

71591 666

71590 230
78 560 555

78 441 661

78 108 279
78 108 099

71 923 300

78 590 101

78 440 414

NF

78 571 810

NF

78 570 094

78 458 808

contact@augegroup-amtt.com  France
contact@biomsolar.com

sales@cofat.com
coficabmed@coficab.com Espagne
generalcabmed@planet.tn Italie
sonia.rouatbi@kstn-be.kroschu.  suisse -
com Autriche
raouf.stifi@aramysgroup.com
master.tunisie@yahoo.fr Italie
chetouane@gmail.com
direction.ricot@gmail.com Italie
smt,tunisia@gmail.com Italie

khaled.nasraoui@aurasol-pv.com

weigand@hotmail.fr Allemagne

taoufi_zouaghi@zoliner.de Allemagne
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Raison

Social

Capital | Entrée
en Prod

MDT

ARTEX

Bureau Plus
EURAFRICAN
WOOD

New Valley
d'Industrie de
Bois et d'Alu-
minium

STM

Société Tuiles
de Medjez el
Beb

Sté Aramys
Techniques

Sté Artisanat
d'Art et Amé-
nagement 3A

338

1060

72

2270

1000

338

300

2015

2012

2015

2012

2013

2015

2009

15

51

30

Belhassen
GHERAB

Riadh
KEKLI

Michel AM-
BRISIONE

Kamel
Eddine
SAYED

Ridha HAMZA

Belhassen
GHERAB

Mondher
DJEMAL

Activité

Meubles de bureau
et magazin, meuble
decuisine

Meubles de bureau
et magazin, meuble de
cuisine

Sciage, rabotage,
imprégnation du bois

Fabrication de char-
pentes et de menui-
series

Articles en ciments
ou en béton (tuyaux et
conduits)

Meubles de bureau
et magazin, meuble
decuisine

Meubles NCA
chambres a coucher,
salons, meubles pour
jardins

Industries électriques, électroniques
et de I’électroménager

Rayonnages, autres
meubles de cuisine

Autres produits
d'ameublement,
armoires de cuisine,
coins repas

Billes et grumes sciées

Ouvrages de menui-
serie (portes, fenetres,
huisseries) menuiserie
aluminium

Tuiles, dalles et blocs
en béton

Rayonnages, autres
meubles de cuisine

Autres meubles NCA




Implantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Goubellat NF
Béja Nord NF
Amdoun 23995 991
Béja Nord 58 430 425

Medjez El Bab 98 459 013

Goubellat NF

Goubellat 52 703 704

71 928 000

78 451 610

78 468 068

31146 166

78 560 289
78 560 288

71 928 000

71623 764

Guide export du Nord-Ouest 2017

71 923 300

78 451 613

NF

NF

78 563 300

71928 300

71623 764

get@aramys.com

geste-stock@interieures.com.tn

NF

factory.newvalley@gmail.com Egypte

stmmedjezelbab@yahoo.fr

get@aramys.com

mondher.djemal.3a@gmail.com
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Raison

Social

Capital | Entrée

MDT

en Prod

ARTEX

Bureau Plus

EURAFRICAN
WOOD

New Valley
d'Industrie de
Bois et d'Alu-
minium

STM Société
Tuiles de
Medjez el Beb

Sté Aramys
Techniques
ARTEC

Sté Artisanat
d'Art et Amé-
nagement 3A

338

1060

72

2270

1000

338

300

2015

2012

2015

2012

2013

2015

2009

15

51

30

Belhassen
GHERAB

Riadh KEKLI

Michel AM-
BRISIONE

Kamel
Eddine
SAYED

Ridha HAMZA

Belhassen
GHERAB

Mondher
DJEMAL

Activité

Meubles de bureau
et magazin, meuble
decuisine

Meubles de bureau et
magazin, meuble de-
cuisine (chambre a cou-
cher, salons, meubles
pour jardins)

Sciage, rabotage, im-
prégnation du bois

Fabrication de char-
pentes et de menui-
series

Articles en ciments ou
en béton (tuyaux et
conduits)

Meubles de bureau
et magazin, meuble
decuisine

Meubles NCA chambres
a coucher, salons,
meubles pour jardins

Industries électriques, électroniques
et de I’électroménager

Rayonnages, autres
meubles de cuisine

Autres produits
d'ameublement,
armoires de cuisine,
coins repas

Billes et grumes sciées

Ouvrages de menui-
serie (portes, fenetres,
huisseries) menuiserie
aluminium

Tuiles, dalles et blocs
en béton

Rayonnages, autres
meubles de cuisine

Autres meubles NCA




Implantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Goubellat NF 71928 000 71923300 get@aramys.com
Béja Nord NF 78 451 610 78 451 613  geste-stock@interieures.com.tn
Amdoun 23 995 991 78 468 068 NF NF
Béja Nord 58 430 425 31146 166 NF factory.newvalley@gmail.com Egypte
' 78 560 289 '
Medjez El Bab 98 459 013 78 560 288 78 563 300 stmmedjezelbab@yahoo.fr
Goubellat NF 71928 000 71923300 get@aramys.com
Goubellat 52 703 704 71623 764 71623 764 mondher.djemal.3a@gmail.com
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.|

Lt

Orficamiany

Lilas

Raison
Social

A.A. INDUS-
TRIE

ACI Tunisie

ACT PHARMA

Corderie
de Testour
CORDTES
Maghreb
revetement

NEOFILSID

Office Plast

PROMOCHI-
MICA TUNISIA

SA

Société des
applications
industrielles

du caoutchouc
SAH Société

des Articles
Hygiéniques
SOTES So-
ciété Tunisiene
d'Equipement
Sanitaire

STIP Société
Tunisienne de
industries du
plastique

Sté d'Em-
ballage et de
Transformation
d'Allumium

CETRAM
Taha Pharma

des produits
pharmaceu-
tiques
TECHNOLA-
TEX

THOR JMS

West Pharma

Capital | Entrée
MDT |en Prod

422

300

1000

310

500

370

9 800

3400

100

25740

605

1500

4 900

2970

2186

4000

2 600

Industries chimiques / du plastique et
caoutchouc /du papier et arts graphiques

2010

2001

2015

1998

1997

1991

2007

2015

2009

1995

2007

1982

1993

2014

2015

2009

2007

30

10

19

33

52

380

70

25

1320

60

35

37

25

47

108

Abderrahman
ALLANI

Lassaad
SHAL
Hassen
TRABELSI

Hamed ESSID

Mohamed
Fethi
BELKAHIA

Sofiene
ESSID

Yassine
ABID

Solvatore
MARGIOTTA

Belgacem
BEN KAHLA

Jalila MEZNI

Tarek BAHRI

Hamouda
BEN AMMAR

Yahia BAYAH|

Soufien
ZGHIBI

Aymen
GAHBICH
Jamel
BOUKHRIS

Kosai
EL BICH

Articles en papier a
usage sanitaire ou
domestique
Fabrication de produit
d'entretien et de desin-
fection

Préparations
pharmaceutiques

Transformation du
plastique

Raffinage de pétrole

Emballages en matieres
plastiques

Autres articles en ma-
tieres plastiques

Produits pharmaceu-
tiques de base

Autres articles en
caoutchouc

Articles en papier a
usage sanitaire ou
domestique

Autres articles en ma-
tieres plastiques

Plaques, feuilles, tubes
et profiles en matieres
plastiques Emballages
en matieres plastiques
autres articles en ma-
tieres plastiques

Carton ondule et
emballages en papier
ou en carton (etuis et
boites pliants en carton
compact)

Préparations
pharmaceutiques

Préparations
pharmaceutiques
Autres articles en
caoutchouc

Produits
Pharmaceutiques
de base

Articles d'essuyage en
papiers

Produit d'entretien

Produits pharmaceu-
tiques a usage humains

Ficelles, cordes
et cordages

Produits pour revetment
routiers

Sacs, sachets et
housses en matieres

plastiques
Articles de bureau en

matieres plastiques

Autres produits phar-
maceutiques de base

Autres articles en
caoutchouc

Couches jetables,
papiers hygieniques,
mouchoirs en papiers

Articles de toilette en
matiéres plastiques

Autres articles en ma-
tieres plastiques autres
articles d'emballage en
matieres plastiques

emballages alimentaires

Produits pharmaceu-
tiques a usage humains

Autres préparations
pharmaceutiques
Fils, tubes et tuyaux
en caoutchouc

Médicaments a usage
humain forme séche,
médicaments a usage
humain forme liquide



Implantation

Goubellat

Medijez El Bab
Testour

Testour

Medijez El Bab

Testour
Medijez El Bab

Béja Nord

Testour

Medjez El Bab

Medjez El Bab

Béja Nord

Medijez El Bab

Medijez El Bab

Béja Nord

Béja nord

Medijez El Bab

GSM.
(+216)

NF

NF
NF

NF

NF

NF
NF

29 627 885

98 369 904

NF

52 139 700

NF

NF

99 400 099

NF

NF

58328804

Tél.
(+216)

78 585 067
71289 895

78 562 924
71 849 546

78 590 060

71542782
78 571 400

71 426 668
78 561 400

78 570 313
78 564 155
78 442 541

NF

78 560 396
71809 222

71 755 558

71973 222
78 458 529

71 426 440
78 560 999

71 860 335

71 961 996

78 459 220

78 564 255
71750 426

Fax.
(+216)

71289 895
78 585 093

71283850
78 590 066

78 570 182

71 433 003

78570 113
78 564 185
78 443 746
32 406 240

78 561 780
71 806 804

71753 185

71978 348
78 458 803

71 425 391
78 560 989

71860317

71 961 920

78 452 133

78 264 206
71750719

Part.
étranger

aaiwypy@gnet,tn
acitunisie_commercial@topnet.tn
m,bengaji@tunet.tn Jordanie
essid.sof@hotmail.fr
maghreb,ahlemsaidi@topnet,tn
essid.sof@hotmail.fr
info@officeplast.com France

direction@promochimica.com Italie

bkahla@outlook.fr

sah.siege@gnet.tn

tarek.elbahri@gmail.com

stip@ctp.com.tn

cetram@planet.tn

info@tahapharma.com.tn

gahbiche@hotmail.com

commercial@thorjms.com.tn Italie

appro.westpharma@planet.tn
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c-C-A. N

7
MONTAPI

VaGa
TraDinG

s gep 8 )
AGRIN@®X

Raison
Social

ECE Inter
Economique
Commercial
Exportation
International)

20 000

MONTAPI 100

Sté de com-
merce |nterna— 150 000
tional omeima

trading

Taghouti
International 20
Company

VAGA TRA-

DING 20 000

AGRINOX 24

Commerce Artisanat et services

19056

1998

2013

2015

2009

2009

25

60

—
o

Capital | Entrée
MDT |en Prod

Walid
OUESLATI

Jalila
JELLOULI

Oumeima
GAIDI

Wael TA-
GHOUTI

Mohamed
FERCHICHI

Mohamed
Lamine
KAOUACH

Activité

Commerce
Internationale

Tapis en coton, laine de
chevre et de chameaux

Conserve alimentaire et
semi conserve

Commerce Interna-
tionale

Commerce
Internationale

Fourniture, montage,
installation, mainte-
nance d'aquipements
industriels, manutentuin
et vente d'accessoires
en acier inoxydable

Vente et achat
fruit et légume

Tapis artisanaux

Conserve alimentaire
et semi conserve

Tous produits

Fruits et Iégumes
et conserve et semi
conserve

Service




[ —— GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

ecewalid@yahoo.com / ece-

Béja Nord 21 850 919 NF NF . }
wscpi@hotmail.com
. 54714 158 . .
Béja Sud 08 247 832 NF 78 450 213  dg.montapis@gmail.com
Béja Sud NF 78 400 830 78 400 830 med.benaich01@gmail.com
98 280 513 .
Testour 58 378 492 NF NF wael.taghouti@tic-tn.com
Béja Nord 98 316 339 NF NF vaga.trading@gmail.com
Teboursouk 25977 110 70616 180 70616 182 agrinox@gnet,tn
Guide export du Nord-Ouest 2017 21



sACc

3IFECTA

Raison

Social

Afrique Metal

Delphi
Packard
Tunisie

KOKA TOOL
AUTOMO-
TIVE

PROCAN

SKF Metal
du Nord

Sté ALZA

Sté AZ-ART

Steel Buil-
ding Concept

BIFECTA

454

4 400

1600

5 500

100

24

Industrie Eléctro-Mécanique,
Mécanique et Métallurgique

Capital | Entrée
MDT |en Prod

1981

2016

2016

2013

2014

2007

2014

2009

2009

86

2700

39

120

24

35

15

30

30

Ali JBELI

Najeh
GASSARA

Oussama
KSILA

Yahia
BAYAHI

Kaies
KOUKI

Mohamed
HANNACHI

Guiseppe
LELLI

Med Lamine
KAOUACH

Mohamed
Lamine
KAOUACH

Menuiseries et ferme-
tures métalliques

Matériel de distrubu-
tion et commande
électrique

Fabrication du moule
mécaniques

Emballages métal-
liques legers

Réservoirs et citernes
métalliques machines
agricoles

Fonderie d'autres
métaux non ferreux

Fonderie d'autres
métaux non ferreux,
Piéces moulées en
zamac

Construction
métalliques

Fabrication de cuves,
silos, bacs et citernes
inoxydables

Portes métalliques

Faisceaux de cébles

Moules et pieces
mécaniques

Boite a conserves

Remorque et semi
remorque a usage
agricole citernes
métalliques pour
produits alimentaires
ou chimiques

Autres fonderies de
métaux non ferreux

Autres fonderies de
métaux non ferreux

Cuves, silos, bacs et
citernes inoxydables




Implantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Teboursouk

Medjez El Bab

Béja Nord

Medjez El Bab

Béja sud

Medjez EI Bab

Medjez El Bab

Teboursouk

Teboursouk

22 942 320
98 634 608

24 656 769

25977 110

25 977 110

78 466 660

31 368 500

78 452 600

78 560 999

78 563 966

78 563 966

70 616 576
70 616 245

70 616 576
70 616 245

Guide export du Nord-Ouest 2017

78 466 038

31 317 200

78 4526 00

78 560 989

78 425 429

78 563 961

78 563 961

70 616 698

70 616 698

afrique.metal@planet.tn

Bretagne-

najeh.gassara@delphi.com e

o,ksila@koka-automotive.com

daly.m@hotmail.fr

skftunisie@yahoo.fr

contact@alza.tn Italie

Italie

kaouache@bifecta.com.tn

kaouache@bifecta.com.tn

23
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o @
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BOLERIO

Cave Tibar

CHOCO
NORD MELTY
Général
Industrielle
Alimentaire
du nord GIAN
JARDIN

DU NORD

LA VIERGE

Mediterra-
nean Foods

STPA
Société
d'emballage
alluminum
et boissons
gazeuses

SOSTEM

SICAM

STL

STS

Société Tu-
nisienne des
Boissons du
Nord
Société
Tunisienne
d'Olives

de Table et
Conditionne-
ment

SONOCAT

Sté AFILINA

Vaga Agro

Capital | Entrée
MDT |en Prod

1680

NF

710

14 166

NF

720

200

70

2 500

NF

14 800

1051

3 400

2 000

300

1350

NF

20

industrie agro-alimentaire

2011

1970

2014

1990

1994

2004

1998

2009

2006

2011

1974

1973

1962

1983

2010

RAS

NF

2015

40

49

300

540

140

40

NF

NF

Karim
GAHBICHE

khaled
BEN AOUED

Taoufik

HJAIEJ

Fethi
BEN JMAA

Abdelfattah
GAIDI
Abelkerim
TORKHANI

Fadhel
ZARRAA

Tarek
CHAOUACHI

Mohamed
BOUSBIAA

Jamel
HACHANI

Tahar
BAYAHI

Hedi
BEN AYED

Mokhtar
NEFZI

Karim
ABASSI

Ahmed
OURABI

Lassaed
MILED

Fakhreddine
GAROUCHI

Farouk
HEDHLI

Biscotteries, biscui-
teries, patisserie de
conservation

Jus de fruit

et légumes
Chocolaterie,
Confiserie

Meunerie travail des
grains semoulerie

Transformation du
produit alimentaire
Huiles d'olives et
conditionnement

Séchage de produits
agricoles

Pates alimentaires et
couscous

Vins de raisins frais

Eaux de table
(minérales)

Transformation et

Conservation de to-
mates- conservation
et semi conservation

Insutries alimentaires

Sucrerie

Boissons
rafraichissantes

Conservation et semi-
conservation d'autres
légumes

Conservation de
Tomate et d'harissa

Transformation
et conserve fruits et
léegumes

Export fruits
et légumes

Biscuits

Conservation de
tomate

Tablettes de chocolat

Semoules, Farines
de boulangerie et de
patisseries

Salade mecheouia et
Dattes

Huiles d'olive

Transformation et
Séchage de produits
agricoles

Autres pates

Vins de raisins

Eaux de source ou
Eaux minérales plates

d'autres légumes
transformation et
conservation de fruits
et légumes

Levures
et ovoproduits

Sucre Blanc

Boissons rafraichis-
santes gazeuzes
sans alcool

Autres légumes
conservés (sauf
tomates)

Transforation et
conserve des fruits et
léegumes

Fruits et Iégumes

Fruits et légumes



Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Goubellat

Goubellat

Testour

Béja Nord

Béja Sud
Testour

Goubellat

Béja Nord

Testour

Teboursouk

Medjez El Bab

Béja Nord

Béja Nord

Béja Nord

Béja Nord

Testour

Testour

Béja Nord

98 431 832
29 578 841
29 963 694

NF

99 060 916

NF

53 33 29 12

98 321 362
98 336 207

24 301 740

97 69 59 00
92 86 99 32

NF

NF

NF

NF

NF

NF

99 633 500

NF

92 332 399

28 361 115
53 258 450

78 585 475

78 475 132

78 571 478

78 454 244

78 400 830

NF

NF

78 44 29 31

71189 200
78 599 300

78 464 000
78 464 010

71295 111

78 442 339

78 451 655

78 450 032
78 450 884

NF

78 570 100

NF

NF

78 585 479

78 475 010

78 571 490

78 455 637

78 400 830

71 386 309

71 341 820
71 348 838

78 442 931

78 599 260

71948 484

71295 424

78 442 339

78 454 892

78 456 665

78 457 333

78 570 100

NF

NF

info@bolerio.com.tn

cavedethibar@gmail.com

choconordtunisie@yahoo.fr

gian@planet.tn

med.benaich01@gmail.com

epa,torkhani@planet,tn
info@mediterranean-foods.net

NF

afef.hammami@groupe-sfbt.  Gibraltar-
com.tn congo

sostem.co@planet.tn

sicam@gnet.tn

levuresti@gmail.com

NF

stbn.dg@planet.tn

ahmedourabi@ymail.com

sonocat.testour@yahoo.fr

afilina.produce@yahoo.fr

farouk.hedhli@gmail.com
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JENDOUBA

Raison Capital | Entrée
Social MDT |en Prod

(

2

CENTRALE
LAITIERE
DU NORD

17 700

GINORD 18 500

LA CIE

FROMAGERE 0100

STE NORD
GREEN

RAYEN FOOD

INDUSTRIES 12(0LY

STE EL WAFA

STE SAID
GHAZOUANI
DES HUILES
ALIMEN-
TAIRES

NF

NF

industrie agro-alimentaire

1990

2010

2009

2014

2003

2015

2013

470

202

62

4

N

170

28

28

Mohamed
MEDDEB

Elyes
GUESMI

Mohamed
MEDDEB

Mohamed
Attaya LTAIEF

Naim
GHORBEL

Abdelbaki
KHAMMASSI

youstri
GHAZOUANI

Laiteries, fromageries et
yaourterie.

Sucrerie

Laiteries, fromageries et
yaourterie

Conditionnement et
entreposage frigorifique
de fruits et de léegumes.

Industries alimentaires
n.c.a.

Transformation et
conservation de tomates

Huiles et graisses brutes

Cremes de lait -
Beurres, y compris
concentrés ou allegés
- Laits de boisson frais,
pasteurisés, stérilisés,

aromatises, etc..
Sucres bruts - Sirops

de sucres et de mé-
lasses.

Fromages frais - Fro-
mages fondus, rapés
ou en poudre - Laits
de boisson frais,
pasteurisés, stérilisés,
aromatises, etc..

Autres conditionnement
a froid.

Levures et ovoproduits

Mise en bouteille et
conditionnement des
huiles végétales.

industries électriques,électroniques et de I’électroménager /
industries chimiques

Raison Capital | Entrée
Social MDT |(en Prod

STE ENERGY

INDUSTRIE e

GREEN PANEL
TECHNO-
LOGIE
JURAWATT
TUNISIE

SUMITOMO
ELECTRIC
BORDNETZE
TUNISIA

SYSTELEM
INDUSTRIE

5000

1785

STE WHITE

PHARMA 720

2012

2015

2009

2011

2013

19

1905

130

39

Mustapha
KASDAOUI

Yousra
CHEDID

Walid BEN
ABDESSA-
LEM

Ali
REZAIGUIA

Karim
NAOUAR

Composants
électroniques.

Composants
électroniques

Fils, cébles isolés
et faisceaux de cables.

Matériels électriques
pour moteurs
et véhicules.

Préparations pharma-
ceutiques.

Cellules
photovoltaiques.

Cellules
photovoltaiques.

Faisceaux de cable.

Autres matériels élec-
triques pour moteurs
et véhicules.

Bandes et gazes condi-
tionnés - Pansements.



implantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

71843118 71 844 109

Bousalem NF 78 616 200 78 644 211
71320827 71324728
Jendoubanord  NF 78 627 229 78 627 229

71 964 969 71964 117
Byl N 78 616 111 78 616 091

Tabarka 20296 108 31107 967 NF

71 381 250
Jendoubanord  NF 78 627 189 71 381 699
jendouba 55813 201 NF NF
Jendouba NF 78 607 392 78 607 392

daflaino@planet.tn

ginor@ginor.com.tn

abdelatif.jaziri@groupedelice.
com.tn

nordgreen@outlook.fr

rayenfood.dg@planet.tn

said.ghazouani@yahoo.fr

Emira

France

Emirats A.U

Implantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Bousalem NE 71862 074 71862 105
78 635 440 78 635 460
Jendoubanord 22 336 336 NF NF
Jendoubanord 70013 120 NF NF
Tabarka 78 680 770 NF 78680 771
Jendouba 78 608 607 NF 78 608 605

info@energy-industrie.com

NF

NF

s.marzougui@system-industrie.

com.tn

whitepharmadirection@gmail.fr

France

Allemagne

Allemagne

France

27
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JENDOUBA

LACERAMIC
(BRIQUETERIE 5500
JENDOUBA)

PAVES EL
MORJANE

INTER
MAGHREB
MEUBLES

1843

AMORIM
TUNISIE

STE
NOUVELLE
DU LIEGE
STE TUNISO-
ITALIENNE DE
BOUGHON-
NERIE

10

2000

213

Industries des matériaux de construction
céramique et verre / industries du bois,de
liege et de 'ameublement

n Capital | Entrée
I MDT |en Prod

1967

2010

1962

2008

1962

1998

114

245

37

45

Younes
FERCHIOU

Salah
GHANMI

Mounir
BASLY

Lotfi
KHEMIRI

Lotfi
KHEMIRI

Tahar
MOKRANI

industries textiles et habillement

Raison | Capital | Entrée
Social MDT |en Prod

M.M.MODA 10

STE MABEYA 54

STE MAC'S 10
STE NEW

FASHION 10
(BOUSALEM)

- STEDE
' CONFECTION

JENDOU- 19
BIENNE

STE INTERNA-
TIONALE DE 10
CONFECTION
AMORIM 0
TUNISIE

M.H textile 20

2011

2005

2007

2008

1978

2011

2008

82

ial

106

88

37

89

37

135

Michele
MOSCATO

Tounes
MAHJOUBI
Giovanni
BIANCHI

Michele
MOSCATO

Cherif
LACHNANI

Andrea
BIANCHI

Lotfi KHEMIRI

Martin LOSEF
Burlage
TRANE

Briques et hourdis.

Articles en ciment ou

en béton (tuyaux et
conduits).

Sieges - Meubles de
Bureau et Maga-

sin - Meubles de
cuisine - Meubles N.C.A
(Chambres a coucher,
salons, meubles pour
jardins ...).

Articles en liege

Objets en liege, vannerie
ou sparterie.

Objets en liege, vannerie
ou sparterie.

Confection de
vétements de travail -
Confection de
vétements de dessus
Confection de véte-
ments de travail
Confection de
vétements de dessus.

Confection de
vétements de dessus.

Confection de
vétements de travail.

Confection de
vétements de dessus.
Articles en liege

Confection de
vétements de travail

Briques creuses ou
perforées - Hourdis.

Bordures de trottoir -
Autobloguants pour la

construction.
Sieges de bureau / pour

salles de spectacle

- Mobilier scolaire -
Rayonnages - Armoires
de cuisine - Meubles
métaliques - Mobiliers
pour collectivités

NF
Articles en liege

(dalles, bouchons,
agglomeres)

Articles en liege (dalles,
bouchons, agglo-
meres).

Pantalons

Vétements de travail

Pantalons - Vestes

Vestes

Vétements de travail

Pantalon

NF



Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Jendouba

Tabarka

Jendouba

Tabarka

Tabarka

Tabarka

NF

98 446 437

NF

NF

NF

79 107 000
78 601 338

78 672 319

78 601 582
78 601 358

78 671815
78 670 239

78 670 239

78 671815

79 307 868
78 600 734

78 672 404

78 604 242

78 673 208

78 673 208

78 673 208

contact@laceramic.com.tn

nabilo6ghanmi@hotmail.com

immailgeneral@intermaghreb-
meubles.com

NF

snl@topnet.tn

NF

Portugal -
Italie

Italie

Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Bousalem

Tabarka

Jendouba

Bousalem

Jendouba

Jendouba

Tabarka

98 513 970

98 461 732

NF

98 446 148

NF

NF

78 634 545

78670 113

78 612 790

78 634 545

78 600 052

78 612 790

78 671 815
78 670 239

téb&%(g export duN\Flord—Ouest 20718 70118

78 634 551

78 671211

78 612 790

78 634 551

78 600 052

78 612 799

78 673 208

78 671211

mmmoda2011@yahoo.fr

NF

ste-macs@hotmail.fr

newfashion.tn@yahoo.fr

lachnani.scj@planet.tn

ste_macs@hotmail.fr

NF

richard.rimamode@gnet.tn

Italie

Allemagne

Italie

Italie

Italie

Allemagne

29



9
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Industries chimiques / Industries électriques,
électroniques et de I’électroménager

Raison Capital | Entrée
Social MDT |en Prod

STE HENI

PLAST
‘BIOTECH
ROMA

STE MO-
DERNE
D'INDUSTRIE
PLASTIQUE
ET EMBAL-
LAGE

WINTECH
TUNISIE

SIMETAL

SYSTEME
AUTOMO-
BILE ET
TECHNIQUE
DE SILIANA
(SATS)

SCHULTE
AUTOMOTIVE
TUNESIA

150

2150

1170

2200

5150

50

38

2016

2013

2014

2004

NF

2008

2015

10

41

3200

196

Hiba HENI

Leith
LATRACH
TLEMCENI

Mohamed
Haithem
HAMDOUN

Selim
JOUINI

Mohsen
BOUDRIGA

Jurgens
STEFFEN

Schulte
REGINA

Matiéres plastiques
de base

Huiles essentielles.

Emballages en matieres
plastiques.

Matiéres plastiques de
base - Plaques, feuilles,
tubes et profiles en
matieres plastiques.

Panneaux composite en
aluminum alucobond

Matériels électriques
pour moteurs
et véhicules.

Matériels électriques
pour moteurs et véhi-
cules.

Granulés de plastiques.

Huiles essentielles -
Autres huiles - Plantes
aromatiques - Séchage
de plantes forestiéres -
Huiles d'olive

Préformes en PET -
Articles de bouchage
en matieres plastiques

Plaques, feuilles,
pellicules, bandes en
matieres plastiques

- Tubes et tuyaux en
matieres plastiques -
Granulés de plastiques

Alucobond

Faisceaux d'allumage
pour véhicules.

Appareils électriques
d'allumage pour
moteurs




Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Siliana nord 92 963 594
20 301 811
BOUARADA 26 354 617

BOUARADA NF

El krib NF
siliana nord NF
Siliana nord NF

BOUARADA NF

NF

z

F

71 947 362
36 102 302

71882 630
78 895 042

73 320 839

73322218
78 106 102

71842 433
78 806 123

Guide export du Nord-Ouest 2017

NF

NF

71 947 363

71883703
71 895 041

73320 672

73322 234
78 106 302

78 806 240

heniplast@hotmail.fr

info@herbiotech-aroma.com

dg@somipem.com

commercial@wintech.com.tn Turquie -
Italie

sales@citybond.com.tn

NF Allemagne

karim.chouchane@schulte-co.de  Allemagne

31



w Industries agro-alimentaires / Commerce

Raison Capital | Entrée
Social MDT |en Prod

Transformation et Autres produits -
., conservation de Absolus d'eaux de
HERBES DE 750 2002 420 Algfj eAIE}%rE'ld tomates - Huiles d'olives fleurs - Huiles essen-
TUNISIE et conditionnement - tielles / olive - Plantes
ZAMMAL : " . .
Industries alimentaires  aromatiques - Eaux de
n.c.a.. distillation
) Transformation et

STE CONSER- Slim . Conserves de tomates
VERIE YACHI 2100 2014 134 ZAMMAL fonsewatlon de (pelées, concassées)

omates.
EXPOFOREST
INTERNATIO- 80 2012 66 Jamel Industries Séchage de produits
NAL LAKHDHAR  alimentaires n.c.a.. agricoles
SNACKS Imen .
TUNISIA 1175 2013 42 BOUTITI Pommes de terre Pommes chips
Wintech Selim . .
AR NF NF 2 JOUINI Services Services

Industries des matériaux de construction céramique et verre

Raison Capital | Entrée
Social MDT |(en Prod

Neji Extraction et
I\D’IIIEF:RIIE\?EET 2136 2003 30 BOUABDEL- transformation de Marbre
LAOUI pierres et marbre
STE SINCAR 370 2009 25 BEI\/;“ %ilIED Carreaux en ciment Autres carreaux
a STE LA Zouhair Extraction et
i % LIBERTE DE 185 2012 15 transformation de Marbre
!I MARBRE I Bl pierres et marbre
INTER . .
woochlost @ \IARBREET 816 2010 17 Ferd — Bxraction et transfor- 10 Granits
LAID mation de pierres et
GRANITE marbre
Lame de terrasse
- Revétement mural
Bilel Production de bois - Bandeau de finition -
R N 2009 e BEN TAHER composite Lambourde - Caillebotis

- Accessoires
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Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Kesra NF 78 820 050

Kesra NF 78 820 050
Siliana sud 25260 611 NF

" 71 409 626

Siliana nord NF 71 409 628

71882 630

NI~ il 78 895 042

78 820 051

78 820 051

78 802 100

71409 180

NF

info@herbesdetunisie.com

info@herbesdetunisie.com

jamel.lakdhar@gmail.com

assistante@mad-chips.com

commercial@wintech.com.tn

Imoiantation GSM. Tél. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Kesra 98 306 842 NF

BOUARADA  NF 78 806 233

Makthar 97277462 78826023

Siliana nord NF 78 871 888
22031 163

LERE 20 320 448
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NF

78 806 234

78 826 024

78 871 666
71234 629

78 827 132

marbretunisien@gnet.tn

sincart.atlas@hotmail.com

marbremaktharis.society@gmail.
com

intermarbreetgranite@topnet.tn

woodplast.tunisie@gmail.com
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Industries textilles et habillement / Indutries
du cuir et de la chaussure

Capital | Entrée
MDT |en Prod

10

50

200

300

35

84

700

40

1999

2002

2009

2010

2014

2010

2008

1999

2005

1998

2010

2008

2001

65

104

115

135

20

70

66

230

310

150

106

Ivo VIOTTO

Piero
SETTIMELLI

Ahmed
GUIDARA

Mohamed
MOUAKHER

Piero
SETIMELLI
Simon
INGE ANNE

Issam
DAASSI

Abdessattar
OURFELLI

Eliza
VIOTTO

Ivo
VIOTTO

Ridha
NOURI

Laneranco
ROSSI

Lucian
ROMEO
POPA

Fabrication de pull-overs
et articles similaires en
mailles.

Confection de
vétements de dessus

Confection de
vétements de dessous

Confection de
vétements de dessus

Confection de
vétements de dessus
Confection de
vétements de dessus

Fabrication de pull-overs
et articles similaires en
mailles

Industries textiles n.c.a.

Fabrication de pull-overs
et articles similaires en
mailles.

Confection de
vétements de
dessus /dessous

Fabrication d'articles
de voyage et de maro-
quinerie.

Chaussures industrielles
en toutes matiéres

Autres activités
manufacturiers N.C.A..

Gilets et articles simi-
laires en maille - Pull-
overs - Autres articles
en maille

Pantalons

Articles de chemiserie
hommes et femmes

Pantalons - Robes -
Jupes - Vétements
pour enfants.

Pantalons

Pantalons

Autres articles en maille.

Efflochage

Pull-overs - Gilets et
articles similaires en
maille - Autres articles
en maille

Articles pour bébés -
Vétements pour enfants
- Tee-shirts - Autres
vétements de dessous
Articles de maroquine-
rie - Cartables - Sacs a
main - Autres produits
de maroquinerie

Tiges de chaussures
Accessoires pour

chaussures et autres en
tous matériaux



Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

Siliana nord NF 78 872726 78 873522 central.park@topnet.tn Italie
BOUARADA NF 78 806 269 78 806 980  pierosettimelli@yahoo.fr Italie
EL KRIB NF 78 895 282 78 895 283 ico-belleconfection@yahoo.com
BOUARADA NF 78 806 288 78 806 291 mcb@gnet.tn
BOUARADA NF 78 805 013 78 806 980  pierosetimelli@yahoo.fr
Siliana sud NF 78 873 120 78873 114  rakitex-siliana@topnet.tn Allemagne
Rouhia 22409585 NF 78893 510 smc.rohia@hexabyte.tn
Siliana sud NF 78 871 280 78871283 NF

" 78 872 726 .
Siliana nord NF 78 870 254 78 873 522 starlab@topnet.tn ltalie

" 72398 310 72 398 310 o .
Siliana nord NF 78872 182 78 871 680 tunitricot@planet.tn ltalie
BOUARADA 90 243 862 78 805 286 78805286  ridhanouri4d5@yahoo.fr

BOUARADA NF 78 805 185 78805231 produzione.expairo@topnet.tn Italie
Bou arada NF 78 806 090 78 806 090  quadrifogliosari@hotmail.com Italie
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TEX House

NEBEURTEX

SOFRI NORD

SONOF

SOTRETEX-
NORD

Société
Bsaihia
Youssef

Les doigts
d'or kefois

Home design

Industries textilles et habillement / Fripperie
/ Artisanat et Commerce

Capital | Entrée

MDT |en Prod
200 1975
10 1992
2767 NF
1475 NF
2331 NF
25 2015
2000 2011
80 2014

Olfa
184 sUMENI
Martin
% BOURLAG
100 Salah
CHANDOUL
75 Mahjoub
MUSTAPHA
Slim H'MIDI
100 Med Bechir
HAMDI
1 Youssef
BSAIHIA
5 Nadia
SALHI
3 Mehdi

MASSOUDI

Confection de
vétements de travail

Confection de
vétements de dessus.

Textiles n.c.a

Industries textiles n.c.a.

Industries textiles n.c.a.

Vente, réparation et
installation de réseau
de surveillance

confection robes soi-
rées, uniforme scolaire
tenue de travail

Société de commerce
International

Vétements de travail

Vétements de dessus

Efflochage

Textiles n.c.a

Textiles n.c.a

Systeme
d'alarme,Camera

et vidéo de
surveillance,Pointeuse

Robes soirées, Uni-
forme scolaire Tenue
de travail

Céramique et Verre




Implantation il el
g (+216) (+216)

KEF OUEST NF 78 224 103
NEBEUR NF 78 246 035
78227 812
e 78 227 830
LE KEF EST NF 78 224 228
71 705 406
sers 78 263 020 NF
Tejerouine
7150 le Kef 25036 732 NF
97 721 785
KEFEST 54 426 788 NF
Tejerouine
7150 le Kef 24431278 NF
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Fax.
(+216)

78 225 904

78246 101

78227 978

71705 589
78 263 015

71 705 406
78 263 020

NF

NF

NF

Part.
étranger

rakia @tux-house,com Hollande

nebeurtex@hexabyte,tn

sofinord2@planet.tn

sonof@planet.tn

NF

bsaihiayoussef@gmail.com

nedia.salhi @gmail.com

massaoudi,mahdi@gmail,com
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STE MILED ABIDA

38

Miled ABIDA

SAFIA1

SAFIA 2
DADA

HUILERIE
Khaled
JEBABLI

HUILERIE
ZARROUGUI

OLIVNA

Le Regale

Unité de
fabrication des
compostes

HUILERIE
SAHEB
ETTABAA

HUILERIE
ALLES

Sociéte com-
merciale du
Nord

La Vanoise

UNITED FOOD
COMPANY SA

2458

108

80

50

140

600

818

915

358,5

300

800

40

24

NF

Industries agro-alimentaires

Capital | Entrée
MDT |en Prod

1998

1990

1990

1999

NF

NF

2016

2016

NF

NF

NF

2006

2016

NF

Lassaad
4 MILED

Mokhtar
229 BEN YOUNES

Ridha
163 | AAYOUNI

4 Fehri ISSAOUI

Khaled
0 JEBABLI
12 Abderraouf
ZARROUGUI
8 Oussama
BELHEDI
Monia
24 SASSI
Zouheir
19 HELEL
Hedi
10 SAHEB
ETTABAA
Zouhaier
19 HELAL
9 Lasaad
BOUGHANMI
3 Hadda
JBALI
Fadhel
NF LAABIDI

Transformation et
conservation de tomates
- Conservation et semi-
conservation d'autres
légumes - Transforma-
tion et conservation de
fruits et légumes

Eaux de table
(minérales)

Eaux de table
(minérales)

Patisserie et fromageries

Huiles d'olives
et conditionnement

Huiles d'olives et condi-
tionnement

Huiles d'olives
et conditionnement

Patisserie

Unité de fabrication des
compostes

Huiles d'olives
et conditionnement

Huiles d'olives
et conditionnement

Vente en gros des
produits alimentaires

Patisserie

Biscuits Industriels

Conserve et semi-
conserve tomate et
d'autres légumes

Eaux de table
(minérales)

Eaux de table
(minérales)

Patisserie
et fromageries

Huiles d'olives

Huiles d'olives

Huiles d'olives

Produits Patissiers

Composte Végétale

Huiles d'olives

Huiles d'olives

Produits Alimentaires

Produits Patissiers

Biscuits / Cake



Implantation GSM. Tel. Fax. Part.
P (+216) (+216) (+216) étranger

DAHMANI NF 78 280 166 78280005 conserveabida@miledabida,com
LE KSOUR 98 292 684 78 295 327 78294182 NF

78 224 526
LE KSOUR NF 78 993 522 78224 523 NF

Le Kef 97 474 953 NF NF NF

9829256520 78277 101

TAJEROUINE 292 565 78 977 296 78277 327  huilerie_hno@hotmail,fr

Nebeur NF 78236 001 78205161 NF

Le Kef Est 24 640 530 78 228 207 36 111282 commercial@olivna.com USA
KEF EST 96 255 033 NF NF NF

NF 98 237 383 NF NF NF

Nebeur NF 78 246 008 NF NF

Sers 98 237 383 NF NF NF

KEF EST 20 528 121 78 204 342 78 203 557 fg;aadbougha”mm@gma"'

KEF EST 20 352 598 NF NF NF

KEF EST 96 091 442 78 238 059 78238 091  abidifadhel@gmail,com
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STRATEGIE

EXPORT

MEMO POUR UNE
ORIENTATION CLAIRE
ET CONSTRUCTIVE




|. Etablir un Projet

a. Exprimer les raisons d’export :
Il est indispensable de savoir pourquoi vous voulez exporter est-ce :

- Une opportunité,

- Une réflexion stratégique
- Une évolution

- Une imitation

b. Etude ou Coup d’ceil sur les ressources

i. Financieres :

Disposez-vous des fonds et de la trésorerie nécessaires pour faire face a cet
investissement ?

Pour vous I'export est un investissement a rentabiliser ou une dépense a sup-
porter ?
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ii. Humaines :

Assurez-vous que vous disposez d’une équipe (cadres et employés) sur la-
quelle vous pouvez compter pour développer une activité export sinon réflé-
chissez a la formation ou renforcement par le recrutement.

ili. Exploitation :

\ferifiez si votre outil et matériel de production ont un niveau technologique
permettant de donner une qualité international ?

iv. Définition du marché Cible :
Est-ce que vous avez ciblé un marché ?

Notez les raisons pour lesquelles vous voulez aller sur ce marché.

Constituez un dossier non formel mais informationnel sur ce marché.




Il. Développer une stratégie :

a. Diagnostique :

Si vous avez constitué une idée positive sur le projet passez au diagnos
soit en utilisant des compétences internes ou faites recours aux conseillers
consultants externes.

Mettez en téte que vous étes a la quéte d’une information fiable qui peut vous
aider a prendre des décisions.

Plusieurs modes et structures de diagnostic sont disponibles il faut savoir les
utiliser a bonne escient.

b. Plan d’action :

Le diagnostic vous permettra de constituer un ensemble d’actions a planifier
suivant un ordre de faisabilité et de priorité.

Ces actions seront insérer sur un plan d’action.

c. Etude ou Reconnaissance du Marché :
Cette action est indispensable sur votre plan d’action elle doit vous aider a :

- Mieux comprendre le marché,

- Mettre a jour votre avis initial,

- Prendre 'une des décisions suivantes :

- Oui je peux Travailler sur ce marché et voila ce que je dois faire

- Non je ne peux pas Travailler sur ce marché actuellement mais je dois revenir
apres avoir évité les contraintes suivantes.

- Ce marché est a oublier.

C’est pourquoi vous étes amenez a collecter pour étudier les informations sui-
vantes :

i. Positionnement Tarifaire :
Définir les codes NGP sur le pays cible pour identifier
- Les droits d’entrée appliqués

- Les avantages accordés (Convention ou exonération quelconque)

- Les contrbles spécifiques (Connaitre les centres et les institutions respon-
sables)
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- Réglementation autour du produit cible.
- Statistiques des échanges sur le marché cible.

ii. Circuit de distribution :

haque marché dispose de son propre circuit et chaque acteur sur le circuit
s aidera a comprendre les prix, la qualité, les tendances, les raisons et le
portement des acheteurs et vous donnera une idée sur les principaux in-
venants ou influents.

iii. Prix appliqué sur le circuit de distribution.

Incontournable c’est la clé qui vous permettra de déterminer votre identité ou
position sur le marché cible et vous indiquera sur les mesures correctives si
nécessaires.

Le relevé des prix doit ce faire au niveau de chaque élément constituant le cir-
cuit de distribution pour comprendre et identifier les taux des marges appliqués
et les politiques de prix appliquées (Ristournes, remise, cadeaux...).

iv. Principales zones de distribution et commercialisation :

La cartographie du marché relative aux zones de distribution qui vous intéresse
conditionnera vos déplacements et vos engagements lors des voyages futurs.

La visite de chaque zone déterminera votre orientation et vous aidera a la prise
de décision sur ce marché.

v. Spécificité Marché cible.

Chaque Marché a sa spécificité notez ce que vous avez constaté et développez
votre avis personnel sur ce marché chacun de nous a un regard différent des
autres n’hésitez pas donner votre avis.

vi. Protection des marques :

Identifiez les organismes et les procédures de protection de marques sur le
marché cible.

d. Feuille de route :

Les étapes précédentes vous donnerons I'occasion de développer une vision
sur le marché cible chose que je ne vous ai pas signalé ci-dessous.

A cette étape vous &tes amené en tant que manager a projeter une vision sur
ce marché pour que vous puissiez identifier et développer une feuille de route
stratégique.

Faites-vous aider par des conseillers et des consultants.
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lll. Prospection :

Si vous avez pris la décision de travailler sur le marché vous devez mettre en
place un plan de prospection et de visite.

L’objet est a déterminer et a respecter.

Révisez et mettez a jour votre plan de prospection.

Les conditions de prospection sont tributaires des résultats de I'étude ou de
la reconnaissance du marché et de vos portefeuilles actions maintenus sur la
feuille de route.

IV. Communication :

Le mode, l'intensité et la forme de communication dépend de votre politique
sur le marché de votre cible, des concurrents et des objectifs fixés.

Assurez un lien continu avec votre marché.

Mais pour votre politique interne dans votre entreprise communiquez et parta-
ger vos orientations export avec votre personnel ceci les aidera a mieux colla-
borer et a donner une attention particuliere a la productivité.
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V. Adapter et utiliser les Technique d’exportations :

a. Fixation des Prix a I’exportation :

tratégie des prix est vitale sur le marché export elle est souvent reliée a la
lité mais votre potentiel dépends de votre fagon da calcul des prix.

b. Les modes de paiement :

Généralement laissé pour des discussions avancées mais il est recommandé
de le discuter en stade avancé pour éviter le mot «j’ai supposé».

Mettez les conditions de réussite de votre coté en adaptant des modes de
paiement fiables et confirmés (Lettre de crédit, crédit documentaire...).

c. La négociation des contrats :

Faites-vous accompagné par un conseiller juridique spécialisé en commerce
international pour vous aider dans le développement des contrats spécifiques.

Faites attention aux contrats d’exclusivité.

d. Le recours aux fonds de soutiens :

Faites recours aux fonds de soutien a I'exportation qui peuvent vous aider dans
votre démarche export et dans la réalisation de votre plan.

e. Le recours aux assurances :

Les institutions d’assurance peuvent vous rassurer dans la transaction avec
des clients internationaux et vous financer pour des bons de commande export
par la fourniture de matieres premieres nécessaire a sa réalisation.

f. La préparation des expéditions :

- Choaisir une regle Incoterms suivant votre reconnaissance ou étude du marché.
- Choisir un commissionnaire de transport

- Préparer 'emballage et les documents, charger

- Préparer le dédouanement export et dédouaner

g. La Gestion des expéditions :
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Accordez une attention particuliere aux éléments suivants tout en tenant
compte du mode de transport.

- Préparation des produits

- Les documents

- Le chargement et/ou déchargement
- La facturation

h. Le suivi et la gestion des clients.
Gardez un bon contact avec votre client.
Mettez-le en confiance en lui donnant des informations fiables.

Agissez avec lui en tant que partenaire il est possible que vous développez
avec lui d’autres affaires.
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Des solutions
d’agencement
d’aménagement

sur-mesure

Stanli

Agenceur d'espaces

NOUS INTERVENONS PRINCIPALEMENT DANS
TROIS ACTIVITES

- Agencement professionnel personnalisé
couvrant plusieurs secteurs d'activité tels que
boutiques prét a porter, hotellerie, bureaux et
administrations, laboratoires et cliniques, stands,
agences teélécoms et bancaires...

- Conception et réalisation de meubles de
cuisines et salle de bain avec une recherche

permanente de fonctionnalités et d'esthétique.

- Une ligne de meubles contemporains et
modernes pour répondre a toutes vos demandes
d'aménagement intérieur avec un style distingué.

Nos REFERENCES

- Sasio / Bluelsland

- Clinique Cardiologique

- Star Watches

- Petit bateau

- Yves de lorme

- Sebago

- Bernardo

- Hotel Laico

- Promotion immobiliére Panorama/Essalha

Rue 6828 Zone Ind. Ibn Khaldoun 2042 Tunis. TUNISIE
Tél:+216 70 66 17 77 / Fax : +216 70 66 18 35 / GSM : +216 98 75 81 68
stanliver.pro@aramysgroup.com
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C.CIN.O
Rue Hédi CHAKER 9000 - Béja - TUNISIE Bureaux: _
Tél. +216 78 456 261 / 78 458 458 Jendouba: Tél. +216 78 613 222
Fax. +216 78 455 789 Siliana: Tél. +216 78 874 224
Email: ccino.beja@hexabyte.tn Le Kef: Tél. +216 78 224 153

facebook.com/ccino.beja

LLS.-Middle East Fart ip Inktlative





